
Noch Fragen? Ihre Ansprechpartnerin Stefanie Schenk beantwortet diese gerne.
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UNSERE LEISTUNGEN

	 Zukunftsorientierter Arbeitsplatz in einem internationalen Technologie-Unternehmen

	 Flexible, auf den Mitarbeiter zugeschnittene Arbeitszeiten

	 Vielfältige Chancen zur beruflichen und persönlichen Weiterbildung

	 Attraktive Vergütung, freiwillige betriebliche Sozialleistungen, sowie Beteiligung am Unternehmenserfolg 

	 Jobrad, kostenfreies Mittagessen und Getränke, Gesundheitskurse und Teamevents

	 Betreuung und Ausbau des Distributoren-Netzwerks

	 Cross-funktionaler Ansprechpartner für die internen Teams und die Distributoren 

	 Verantwortung für den gesamten Lead-Management-Prozess

	 Definition von KPIs und deren Erfolgsmessung

	 Erstellung von Forecasts sowie Maßnahmen zur Zielerreichung und Umsatzsteigerung

	 Überwachung und Sicherstellung der Vertragsinhalte 

IHRE AUFGABEN

	 Abgeschlossenes Studium der Betriebswirtschaftslehre, Elektrotechnik oder eine vergleichbare Ausbildung 

	 Erste Berufserfahrung im Vertrieb technischer Produkte

	 Kundenorientiertes Denken und Handeln sowie Teamfähigkeit

	 Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit und Verhandlungsgeschick 

	 Eigeninitiative sowie strukturierte und zuverlässige Arbeitsweise 

	 Verhandlungssicheres Englisch in Wort und Schrift 

IHR PROFIL

Channel Manager DACH  (w/m/d)
IN VOLLZEIT/TEILZEIT


